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Persdnliche Beratung — MiBB Versicherungsmakler far
Ostfriesland....

....mit bundesweiter Online-Prasenz

Verbraucher sollten sich im Klaren sein, ob Sie einem unabhéangigen und neutralen Vermittler ihr Vertrauen
schenken wollen, oder einem Vertreter.

Als Makler verteten wir nur lhre Interessen — gerne wird von anderer Seite etwas anderes behauptet. Zumeist wird
argumentiert, dass Makler nach der héchsten Provision schielen. Schon hier erkennen Sie die mangelnde
Préazision solcher Aussagen — denn: Makler erhalten keine Provision — aber Geld verdienen wir schon.

Wenn sich jeder Verbraucher die rechtlichen Rahmenbedingungen genauer anschauen wirde, dann wirde es
nach unserer Auffassung keine Vertreter geben — die Realitat sieht anders an.

Der Vertragsabschluss beim Vertreter:

Fihren Sie sich einfach einmal vor Augen, wie viele Seiten des sogenannten Kleingedruckten mit Ihrer Unterschrift,
z.B. unter eine Hausrat-Versicherung, von lhnen als Vertragsbestandteil bestatigt wurden. Unsere Mandanten
unterschreiben einen solchen Hausrat-Vertrag oder den Hausrat-Antrag gar nicht — Makler arbeiten mit
Vollmachten — analog Rechtsanwélten — daher haften unsere Mandanten auch nicht fiir fehlende
Leistungsbausteine. Sie wirden von einem Vertreter einer einzelnen Gesellschaft auch nicht erwarten, dass er
ihnen nicht versicherte Leistungsbausteine erklart. Nicht versicherte Leistungsbausteine muss ein Vertreter auch
nicht kennen — warum auch, wenn diese die Gesellschaft in deren Vertragen gar nicht anbieten — er wird in der
Regel lediglich auf Produkte seiner Gesellschaft geschult.

Wir prifen alle verfigbaren Versicherungsprodukte und bieten ihnen so einen Versicherungsschutz, der genau zu
Ihnen passt. Dabei achten wir ebenso auf die Qualitat wie auf das Preis-Leistungs-Verhaltnis. Damit Sie mit
Sicherheit gut versichert sind! Es ist weder richtig noch falsch, das BILLIGSTE oder das TEUERSTE Produkt
auszuwahlen — es kommt darauf an, welche Leistungen zu lhren Wiinschen passen.

Erfahren Sie mehr

Naturlich kdnnen wir Sie in vielen Versicherungsfragen umfangreich beraten. Die individuellen Anforderungen und
Details besprechen wir gerne mit Ihnen personlich — wir sind nicht in allen Versicherungsfragen Spezialisten — zu
grofl3 ist das Spektrum — wir zeigen lhnen aber unsere Starken — und wir nutzen experne Partner, wo es
Schwéchen gibt.

Jetzt Beratungstermin vereinbaren
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